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Ihr Aufgabengebiet:
•	 Sie bauen den Bereich Partnermanagement weiter auf.
•	 Sie betreuen unsere bestehenden strategischen Partner.
•	 �Sie akquirieren neue strategische Partner in den 	

Bereichen Cloud Backup und Archivierungs-Services 	
und Lösungen.

•	 Sie setzen operativ die Partnervertriebsstrategie um.
•	 �Sie entwickeln Marketing- und Vertriebsinitiativen mit 

den Partnern.

Ihre Qualifikationen:
��•	 �Sie sind nachweislich erfolgreich im Verkauf oder dem 

Partnermanagement von IT-Lösungen (Hardware, 	
Software und Dienstleistungen).

•	 �Sie haben idealerweise bereits erste Erfahrung im 	
Bereich Managed Services, Backup oder Archivierung. 

•	 �Sie sind eine gewinnende und aufgeschlossene 	
Persönlichkeit.

•	 Sie sind selbständig, effizient und zielorientiert.
•	 �Sie verkaufen aus Überzeugung und wissen wie Sie ihre 

Ziele erreichen können.
•	 �Sie verfügen über ausgezeichnete Sprachkenntnisse 	

in Wort und Schrift in Deutsch und gute Kenntnisse in 
Englisch. Zusätzliche gute Kenntnisse in Französisch sind 
von Vorteil.

•	 �Sie haben mindestens 3 Jahre Erfahrung im Vertrieb oder 
Partnermanagement.

Wir bieten:
Eine anspruchsvolle Tätigkeit mit Handlungs- und Gestal-
tungsspielraum in einem spannenden, schnell wachsenden 
und zukunftsorientierten Markt. Sie erhalten volle Verkaufs-
unterstützung (Presales, Marketing, usw.) und ein sehr 
attraktives Salär. Eine offene und flache Organisation bietet 
Ihnen beste Voraussetzungen für eine Karriere in einem 
dynamischen und innovativen Unternehmen.

Arbeitsort
•	 Stadt Zürich
•	 Verkaufsgebiet Schweiz

Kontakt
Interessiert Sie diese spannende und herausfordernde 
Tätigkeit? Gerne erwarten wir Ihre vollständigen Bewer-
bungsunterlagen.

careers@arcplace.ch

Für weitere Informationen:

Arcplace AG
Wiesenstrasse 14, CH-8008 Zürich
T:+41 44 260 80 00 / www.arcplace.ch
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Die Schweizer Arcplace AG beschäftigt sich als Dienstleister mit den Bereichen  
digitale Archivierung und Backup für Unternehmen. Durch die Kombination 
neuester Technologien mit innovativen Servicemodellen, wie Online, Cloud oder 
Managed Services, ist Arcplace in der Lage, Unternehmen jeder Grösse hoch-
wertige Lösungen zu äusserst wettbewerbsfähigen Konditionen bereitzustellen.

Zur Verstärkung unseres Vertriebsteams suchen wir eine engagierte und dynamische 
Persönlichkeit als

Partner Manager (m /w)

Dies ist die Gelegenheit im schnell wachsenden Cloud Backup  
und Archivierungsmarkt einzusteigen.
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